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FUNDAMENTALS OF FINANCE

Finance echt doorzien

Jaarrekening lezen, financiéle analyses maken
en cliéntdilemma’s begrijpen. Je leert complexe
financiéle patronen te doorgronden, waardoor je
beter kunt adviseren. Deze sessie is gebaseerd
op de Financial Mindmap, een bewezen
succesvolle lesmethode in de advocatuur.

Resultaten

« Inzichtin jaarrekening lezen, ratio’s en rollen
van stakeholders

« Je begrijpt het verhaal achter de dijfers voor je
cliénten

- Waardoor je in een bredere context betere
klantadviezen kunt geven

.

financial mindmap

O Advocaat-stagiaires
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FINANCIAL MASTERY

Winstgevendheid vergroten

BASIC LAW FIRM FINANCE

Bijdragen aan een winstgevende praktijk

In deze beknopte module leer je hoe het
verdienmodel van een advocatenkantoor in
hoofdlijnen in elkaar zit. Je leert wat de
belangrijkste drivers zijn voor winstgevendheid
en welke rol jij hierin als advocaat-stagiaire
speelt. Zodat je begrijpt hoe je bij kunt dragen
aan een winstgevende praktijk.

Resultaten

- Je weet welke factoren de winstgevendheid
van een advocatenkantoor bepalen

« Jeweetwelke rol jij nu en in de toekomst
binnen dit model speelt

« Jeweethoe je optimaal werkt binnen
verschillende prijsmodellen

© Advocaat-stagiaires
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FINANCE SECTIE SPECIFIEK

Finance kennis die voor jouw sectie
relevant is

In deze sectie-specifieke modules wordt finance
doorvertaald naar jouw praktijk. Er bestaan drie
programma’s: Finance voor Corporate / M&A,
Finance voor Banking & Finance & Finance voor Real
Estate. Gebaseerd op de Financial Mindmap, een
bewezen succesvolle lesmethode in de advocatuur.

Resultaten

- Je begrijpt hoe finance relevant is voor
vraagstukken binnen jouw sectie

« Je bentin staat het financiéle speelveld van
verschillende stakeholders te overzien

« Je kunt deze kennis direct door vertalen naar trans-

actiedocumentatie zodat je een beter advies levert

financial mindmap

© Medewerkers
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SENIORALS
ACCOUNTMANAGER

Bestaande klanten groter maken

Meer dan 80% van de groei komt doorgaans
van minder dan 20% van je cliénten. Hoe
detecteer je de groeiers? Hoe maak je
bestaande relaties tot katalysator voor
ontwikkeling van de praktijk? In deze training
leer je hoe je slim &strategisch relatiemanage-
ment aan de basis zet van ondernemerssucces.

Resultaten

- Je weethoe je met minimale tijdsinvestering
commerciéle resultaten boekt

« Jeweetop welke wijze je hogere diéntwaarderin-
gen en loyaliteit kunt creéren, m.a.g. de zaken die je
graag wilt

« Door slim te kiezen kun je toekomstige
business verzilveren

© Senior medewerkers
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https://www.financial-mindmap.com/
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PROJECTEN IN CONTROL

Resultaatverbetering met
projectmanagement

Projectmanagement kan het verschil maken in
de winstgevendheid van opdrachten. Wanneer
er een ander prijsmodel is afgesproken dan
uren x tarief, is projectmanagement kritisch. In
deze training leer je hoe je controle houdt op
kosten en stuurt op winst.

Resultaten

« Jedoorziet de impact van alternatieve
prijsmodellen in de praktijk

« Jebentin staat om projecten succesvol te
monitoren en bij te sturen

« Jekuntsturen op winst

© Senior medewerkers

® 35uur

FINANCIAL MASTERY

Winstgevendheid vergroten

29

PARTNER PROFIT

Optimalisatie van het winstaandeel

In deze module leer je hoe je binnen jouw
sectie in staat bent om een hoger winstaandeel
per partner te realiseren. Vanuit het generieke
verdienmodel van het advocatenkantoor
worden scenario's geschetst voor je sectie. Dit
leidt tot strategische keuzes wat betreft
inrichting, aansturing en optimalisatie van je
sectie. Vian specialist naar entrepreneur.

Resultaten

- Optimaliseren van het resultaat van je sectie
door strategische keuzes te maken

« Inzien waar de krachtvan je sectie zich bevindt
en hoe dit om te zetten in resultaat

« Know how to choose your battlefields

© Partnersto-be
® 3,5uur
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KENMERKEN

Maatwerk voor advocatuur, notariaat en tax
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groepen =
persoonlijke
aandacht
Hoge waarderingen op de ...van kort + op kantoor =
People skill S S grootste advocatenkantoren dat er genoeg tijd overblijft voor klantdossiers
eople skills
@ + hard skills VOOR HET
SUCCESVOLLE
ADVOCATENKANTOOR q Doortrainersl ..Van praktiSCh =
Kort als facilitators met dat kennis direct kan worden toegepast
het kan roots in de

advocatuur

...van de combinatie van hard

skills en people skills =
dat nieuwe vaardigheden direct leiden tot winst
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OVER SPRINGWAY

Leiders in ontwikkeling

SPRINGWAY

Springway ontwikkelt
organisaties in:

» Leiderschap en management
o Commerciéle daadkracht
« Winst van samenwerken

Zusterplein 228
3703 CB Zeist
0307370730

P info@springway.nl
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